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Tipos de actividades a registrar en el CRinnova 2010

PROYECTO

Es toda aquella actividad

sistemática llevada a cabo con

éxito para impulsar el

emprendimiento o la

innovación en alguno de los

ejes temáticos del Congreso.
Al seleccionar este tipo de actividad usted deberá dar la información esencial para que los diversos actores del sistema comprendan el proyecto y puedan hacer algo similar, adaptado a sus capacidades y posibilidades. Además se muestra un ejemplo del machote que deberá ser utilizado para completar la información que se le solicita.

· Información que se le solicita

1. OBJETIVOS: incluya el objetivo general de forma clara y concisa, luego agregue hasta un máximo de tres objetivos específicos, si tiene más, seleccione aquellos que se refieran a los principales logros del proyecto o bien resúmalos y agrúpelos.

2. METODOLOGÍAS: esta sección es crucial para permitir la reproducibilidad del proyecto, por lo tanto, deberá ser tan completa y gráfica como sea posible. Procure describir los pasos seguidos de forma ordenada y clara, utilice numeración consecutiva en cada ítem y subítem, procurando que cada uno sea comprensible por sí solo y en su relación con los demás. 
3. RESULTADOS: seleccione los resultados más relevantes, tomando en cuenta los objetivos planteados. Ordénelos según su importancia, de mayor a menor. Procure en todos los casos cualificar y cuantificar adecuadamente lo alcanzado, siendo de especial relevancia las valoraciones que provengan de fuentes externas al proyecto.

4. RECOMENDACIONES: incluya los ajustes y aprendizajes más importantes, para que otros puedan tomar las previsiones del caso y estén más cerca de alcanzar resultados similares a los suyos, incluso, de forma más rápida y eficiente.
· Machote 

	Contacto
	Nombre:

	
	Puesto:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Organización
	Nombre:

	
	Tipo:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Registro de la Actividad
	Tema:

	
	Descripción breve: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________




	Archivos permitidos (.pdf, .doc, .ppt, .xls)





SERVICIO

Es toda aquella actividad

repetitiva ofrecida para apoyar

el emprendimiento o la

innovación en alguno de los

ejes temáticos del Congreso.

Al seleccionar este tipo de actividad usted deberá dar la información relevante para que los diversos actores del sistema comprendan el servicio ofrecido y la importancia que éste tiene para apoyarle en el logro de sus metas. Además, se muestra un ejemplo del machote que deberá ser utilizado para completar la información que se le solicita.
· Información que se le solicita
1. NECESIDAD: describa la necesidad que su servicio llena, cuál es la importancia de llenar esa necesidad, y en que medida le permitirá al emprendedor o innovador alcanzar sus metas y qué ventajas obtendrá al utilizar sus servicios.

2. CARACTERÍSTICAS: detalle las características más relevantes del servicio que ofrece, procure describirlas de forma completa, con el propósito de facilitar a los actores del sistema comparar su servicio con otras ofertas similares. Tome en cuenta que esta sección será utilizada para generar una especie de “marketplace” en el que los actores del sistema podrán comparar y seleccionar los servicios que requieren. 

3. VENTAJAS: profundice en las características que le diferencian de su competencia local, regional o global. Ordénelas según su importancia para el cliente o usuario y procure en todas ellas cualificar y cuantificar adecuadamente lo que su organización ofrece.

4. TESTIMONIOS: incluya estadísticas que comprueben la pertinencia y calidad de lo que ofrece, testimonios comprobables de sus usuarios o clientes o de otras organizaciones relacionadas con la actividad y también cualquier tipo de acreditación, certificación o reconocimiento obtenido.

· Machote 

	Contacto
	Nombre: 

	
	Puesto:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Organización
	Nombre:

	
	Tipo:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Registro de la Actividad
	Tema:

	
	Descripción breve: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________




	Archivos permitidos (.pdf, .doc, .ppt, .xls)




CASO DE ÉXITO

Son emprendimientos o

innovaciones que han tenido

un éxito significativo en alguno

de los ejes temáticos del

Congreso.

Al seleccionar este tipo de actividad, usted deberá contar su historia para que otros puedan inspirarse en su esfuerzo y sus logros, para sobreponerse a las carencias y dificultades propias, llegar a creer que es posible y, con esa certidumbre, poder lograrlo ellos también. Además se muestra un ejemplo del machote que deberá ser utilizado para completar la información que se le solicita.
·  Información que se le solicita
1. ANTECEDENTES: cuente cuál era la situación antes de que tuviera éxito, cuáles eran sus carencias y dificultades, qué le dio el impulso necesario para intentar cambiar la situación a pesar de todo.
2. PROCESO: detalle las etapas más relevantes de su historia, procure describirlas de forma completa, pero concisa y clara; concéntrese en los obstáculos que se le presentaron y cómo reaccionó para sobreponerse a ellos. En este punto limítese a los hechos, deje las lecciones aprendidas para la última sección. 
3. LOGROS: profundice en los logros que hacen del suyo un caso de éxito a nivel local, regional o incluso, global. Ordénelos según el grado de dificultad y procure en todos ellos cualificar y cuantificar adecuadamente, para contar con un marco de referencia completo.
4. CLAVES DEL ÉXITO: incluya las que usted considera son las claves de su éxito y explique con detalle por qué lo considera así, de tal forma que sirva de guía a todos aquellos que busquen seguir sus pasos.
· Machote 
	Contacto
	Nombre: 

	
	Puesto:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Organización
	Nombre:

	
	Tipo:

	
	Teléfono: 

	
	Correo:


	Registro de la Actividad
	Tema:

	
	Descripción breve: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________




	Archivos permitidos (.pdf, .doc, .ppt, .xls)






RECUERDE QUE PARA EL REGISTRO REAL DEBE UTILIZAR EL REGISTRO EN LINEA DISPONIBLE EN CRINNOVA.NET, PUEDE UTILIZAR “COPIAR” Y “PEGAR” DESDE ESTE ARCHIVO DE PRACTICA.
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